”Sitten alettiin miettia, mista muualta saisi rahaa. Veimme korut
panttilainaamoon, mutta niista ei olisi saanut tarpeeksi - se ei
olisi ratkaissut mitaan - joten emme jattaneet niita sinne. Seu-
raava ajatus oli, ettd mitahan kodin kalusteista saisi, jos ne myisi”,
Noora Fagerstrom muistelee.

Raskaat ajat menivat myos Noora Fagerstromin uniin. Paivan
huolet muuttuivat yon painajaisiksi. Taloudelliset vaikeudet ja
yrityksen luottotietojen menetys johtivat hanet ajattelemaan,
pitdisiko epaonnistumisen ja konkurssin kohdatessa muuttaa
jonnekin, missa kukaan ei tunne.

"Paatimme yhdessa, etta me emme luovuta, kun olemme
tanne asti Jungle Juice Barin kanssa paasseet’

Parille oli kaikki, koko elama, Kiinni Jungle Juice Barissa. He
kuitenkin jaksoivat koko ajan uskoa siihen, etta ketju alkaa viela
kannattaa ja bisneksessa on edessa paremmat ajat. Vuonna 2012,
bisneksen vaikeuksien keskelld, Noora Fagerstrom synnytti myos
esikoisensa.

"Ensimmaiset kaksi ja puoli vuotta han oli kaikkialla mukanam-
me: tydhonottohaastatteluissa, vuokraneuvotteluissa ja tieten-
kin tiskin takana, kun olimme itse vuorossa... Kivin aina valilla
syottamassa hanta ja leikittamassa kauppakeskuksen leikkihuo-
neessa.”

”Meilla on sellaisia valokuviakin, joissa mieheni tyontaa karryja
tukussa ja vauva on turvakaukalossa mangopussien keskella.
Nyt se naurattaa, mutta eihdn se silloin, taloudellisesti tiukkojen
vuosien keskella tainnut hauskaa olla.”

Noora Fagerstromilla oli kaikki kiinni omassa bisnesideassa,
johon han edelleen uskoi vahvasti. Petteri Fagerstrom oli myynyt
oman osuutensa turvabisneksestain ja saanut myyntituotot
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